
2016年4月15日(⾦) 

13:30〜15:30（開場13:20） 

【東京（新橋）開催】 
 

「技術・SEだからできる営業」実践の

ためのワンポイント講座 
 

「技術（SE）の○○さんには大変お世話になった」と、多くのお客様

から担当技術・SEの方に対する感謝の⾔葉をよく聞きます。⼤半の

技術・SEの方は、お客様の要望を真摯に受け止め、お客様の要望に

応え、お客様の信頼を得ています。本セミナーでは技術・SEの方がそ

の特性や⽴場を活かして「営業活動」を⾏う際のポイントをお伝えしま

す。 

 

 

【セミナー事務局】 

アスクラボ株式会社 東京支店 セミナー事務局 

〒140-0015 東京都品川区⻄⼤井6-10-10 福ビル2階 

TEL 03-3772-8851 FAX 03-6426-2150 

mail info@asclab.com 

 

 
「技術・SEだからできる

営業」実践のためのワン

ポイント講座 

【プログラム】 

①技術者が持っている営業的

財産（アスクラボCEO 川嶋 謙）      

②技術と営業連携（アスクラボ東

京支店ソリューション営業部 ゼネラルマネ

ジャー 川嶋 慎太郎） 

【開催日時】 

2016年4月15日 

13:30〜15:30（開場13:20） 

【会場】 

とっとりおかやま新橋館 2階催

事スペース 

最寄駅︓JR新橋駅 

【対象】 

技術・SEの方、そのマネジメント

をされる方 

【受講料】  

無料 

【お申込み方法】 

HPまたはFAX（裏⾯）で 

お申込み下さい。 

○URL  HTTP://WWW.ASCL

AB.COM/SEMINAR_TOKYO201

60415/ 

UR 

【】 



 
 

 
 

2016年4月1５⽇（⾦）開催  

「技術・SEだからできる営業」実践のためのワンポイント講座 

参加申込書 FAX 03-6426-2150 

FAXでのお申込みは下記に必要事項をご記入の上、ご送信下さい。 

 

お名前  

会社名  

お役職  

メールアドレス  

【事務局・問い合わせ先】 

アスクラボ株式会社 東京支店 セミナー事務局 

〒140-0015 東京都品川区⻄⼤井6-10-10 福ビル2階 

TEL 03-3772-8851 FAX 03-6426-2150 

メール︓info@asclab.com  

 

会場アクセス 

【会場】 とっとりおかやま新橋館 2階 催事スペース 

○交通アクセス  

http://www.torioka.com/access/access.html 

○東京メトロ銀座線「新橋」駅直結、JR新橋駅 銀座口より 

徒歩1分です。 


